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On Kosul Dersler

Dersin Dili Tiirkce

Dersin Tiirii Mesleki

Dersin Koordinatorii

Dersi Veren

Dersin Yardimecilar

Dersin Amaci Ogrencinin, sektdre, pazara ve miisteri ozelliklerine gére perakendeci

isletmelerin siniflandirilmasini, yer tiirlerini belirleyebilmesini, magaza
diizeni hakkinda bilgi elde edebilmesini, kategori yOnetiminin
olusturulmasina, iriin ¢esitlendirme planlama siirecine, fiyatlandirma
tiirlerine, iletisim yontemleri ve biitgesinin belirlenmesine iletigim
programinin planlanmasina katkida bulunmasini saglayacaktir.

Dersin Ogrenme Ciktilari Bu dersin sonunda égrenci;

1- Perakendecilik ve magaza yonetimi ile ilgili teorik bilgi edinebilir.
2- Perakendeci tiirlerini gruplayabilir.

3- Perakende magaza yeri se¢imi ile ilgili teorileri kargilagtirabilir.

4- Perakendeci iiriin ¢esitlendirmesi yapabilir.

5- Perakendeci isletmenin satin alma ve fiyatlandirma sistemini
olusturabilir.

6- Perakende iletisim karmasini olusturabilir.

Dersin Igerigi Satis Yonetimi Kavrami, Satis¢ilarin Tedariki, Se¢imi ve Mesleki
Gelismesi, Satis¢ilarin Egitimi ve Yetistirilmesi, Satiggilarin
Degerlendirilmesi, Satis Sunumu

Haftalar Konular

1 Perakendeci igletmeleri siniflandirmak ve yer tiirlerini saptamak

2 Perakendeci isletmeleri siniflandirmak ve yer tiirlerini saptamak
Perakendeci igletmelerin 6zelliklerini saptamak

3 Perakendeci isletmelerin 6zelliklerini saptamak
Perakendeci igletmelerin magaza diizeni hakkinda bilgi elde etmek

4 Perakendeci igletmelerin magaza diizeni hakkinda bilgi elde etmek

5 Perakendeci isletmelerin magaza diizeni hakkinda bilgi elde etmek
Perakendeci igletmenin finansal bilgilerini elde etmek

6 Perakendeci isletmenin finansal bilgilerini elde etmek

7 Ara Sinav

8 Kategori yonetiminin olusturulmasina katkida bulunmak
Uriin cesitlendirme planlama siirecine katkida bulunmak

9 Uriin cesitlendirme planlama siirecine katkida bulunmak
Perakende satin alma sistemlerini saptamak

10 Perakende satin alma sistemlerini saptamak

11 Perakendeci igletmenin fiyatlandirma yonteminin se¢imin katkida bulunmak

12 Perakendeci isletmenin fiyatlandirma yonteminin se¢imin katkida bulunmak
Perakendeci isletmenin iletisim yontemleri ve biitgesini belirlemek

13 Perakendeci igletmenin iletisim yontemleri ve biitgesini belirlemek
Perakende iletisim programinin planlanmasi konusunda katki saglamak

14 Perakende iletisim programinin planlanmasi konusunda katki saglamak

Genel Yeterlilikler

1- Sektore, pazara ve miisteri ozelliklerine gore perakendeci igletmeleri siniflandirabilecek ve yer tiirlerini
saptayabilecektir.
2- Sektore, pazara, miisterilerin satin alma davranig ve yontemlerine gore perakendeci isletmelerin 6zelliklerini
saptayabilecektir.

Kaynaklar
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Degerlendirme Sistemi

Ara Smav : % 40
Final : % 60
Biitiinleme:




PROGRAM OGRENME CIKTILARI iLE
DERS OGRENIM KAZANIMLARI iLiSKiSi TABLOSU

PC | PC PC PC | PC | PC | PC | PC PC PC PC PC PC PC PC
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15
OK1 5 5 5 3 4 3 3 3 2 4 5 3 4 5 5
OK2 5 5 5 3 4 3 3 3 2 4 5 3 4 5 5
0K3 5 5 5 5 4 3 3 3 4 4 5 3 4 5 5
OK4 5 5 5 5 5 3 4 4 4 4 5 3 4 5 5
OK5 5 5 5 5 5 3 4 3 4 4 5 3 4 5 5
OK6 5 5 5 5 5 3 4 5 3 4 5 3 4 5 5
OK: Ogrenme Kazammlari PC: Program Ciktilart
Katki 1 Cok Diisiik 2 Diisiik 3 Orta 4 Yiiksek 5 Cok Yiiksek
Diizeyi
Program Ciktilar1 Ve flgili Dersin iliskisi
Ders PC1 | PC2 | PC3 | PC4 | PC5 | PC6 | PC7 | PC8 | PC9 | PC10 | PC11 | PC12 | PC13 | PC14 | PC15
Perakende | ¢ | 5 | 5 | 5 | 5 | 3 | 4|3 |3 | 4|5 | 3| 4] 5|5
Y Onetimi




